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Hace mas de 20 anos que iniciamos nuestra
andadura empresa rial y hemos recorrido ya un largo camino y adquirido una

solida experiencia consolidando un grupo empresarial con
un gran equipo humano.

Grupo Tarancon ha alcanzado una gran dimension,
abarcando actividades muy diversas dentro del sector
inmobiliario: la promocion residencial de primera vivienda;
el desarrollo urbanistico, la gestidon de obra residencial,
los inmuebles en renta, los apartamentos tutelados para
mayores, los proyectos residenciales ligados al turismo
residencial, las viviendas para jovenes, etc... son algunas
de las actividades del grupo.

Es precisamente en los anos en que la demanda
inmobiliaria junto con la coyuntura econémica ha sido
escasa, cuando nuestro proyecto empresarial ha dado la
caray ha sabido adaptarse a tiempo. Grupo Tarancén no
es una aventura de negocio de las que se han sumado al
ultimo boom inmobiliario. Es un proyecto empresarial sélido
financieramente que esta en continua expansién e
innovacion de sus productos y que debe su crecimiento a
su buen hacer, experiencia y calidad total.

Para los nuevos tiempos, Grupo Tarancén proyecta una
actitud de adaptacion al mercado con productos que
satisfacen a nuestros clientes y que responden a sus
expectativas. Todo ello, con el mismo saber hacer que nos
caracteriza desde nuestros inicios de forma sostenible para
el medio ambiente y con una fuerte solidez financiera.

Quisiera expresar mi mas sincero agradecimiento y
consideracion a todas aquellas personas que han confiado
en nosotros y que dia a dia apoyan nuestro proyecto:
trabajadores, clientes, proveedores y entidades financieras.

Una vez mas, mi mas sincero agradecimiento.

Joaquin Mula Andréu

Director General



EVOLUCION clientes satisfechos
significan siempre
nuevos clientes
para nosotros

Nuestra actividad principal es la promocion y cons-
truccion de viviendas . GRUPO TARANCON ha
experimentado un fuerte crecimiento en los ultimos
anos debido a la expansion geografica y a la diversifi-
cacion de productos.

Otro factor determinante que ha influido en esta evo-
lucidn positiva es el control total de la cadena de valor,
ya que estamos presentes en todas las fases de nues-
tras promociones: desde la compra y desarrollo del
suelo hasta la entrega de llaves y la posterior post
venta.

DISTRIBUCION CUALIFICACION
DE RECURSOS HUMANOS

Il Marketing y ventas
Arquitectos e ingenieros

M Ejecutivos

M Administracion y finanzas

M Jefes de obra




ACUMULADO DE VIVIENDAS
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MISION, VISION Y VALORES

MISION

Ser lideres en la creacion, promocion y gestion de proyectos
inmobiliarios contribuyendo al bienestar social y al desarrollo
sostenible.

VISION

Nos centramos en actividades de promocion, gestidony servicio.
En este sentido, contemplamos la diversificacidn como un
valor a perseguir tanto en productos como en dmbito geo-
grafico contribuyendo al crecimiento econdmico, al bienestar
social y al equilibrio medioambiental para que generaciones
actuales y futuras disfrutemos de una vida mejor.

VALORES

- Honestidad

- Liderazgo

- Excelencia

- Preocupacién por el entono
- Enfoque a largo plazo

- Solidez financiera

- Orientacion al cliente

- Innovacién

- Orientacion a los resultados

crecimiento
econdomico,
bienestar soclal y
equilibrio
medioambiental




ACTIVIDAD Y
ESTRUCTURA
DE NEGOCIO
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Grupo TARANCON articula su actividad basandose

en valores de sostenibilidad, contrlbuyendo al bien- i
estar social y al equilibrio medioambiental a través I
de todas sus lineas de actividad: promocion |n:'rnob| ==
liaria, construccion, patrimonio y servicios.

Las empresas de Grupo TARANCON explotaﬂ siner-

gias entre sus distintas divisiones, y todas compart
una misma filosofia de negocio y servicio al cliente
en la que prima la rentabilidad y sostenibilidad
la dimensidn.
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promocion
inmobiliaria,
construccion,
patrimonio y
Serviclos




ESQUEMA SOCIETARIO

JM & TARANCON Grupo Empresarial, S.L.

INMOBILIARIA
Y URBANISMO

J. TARANCON URBANA ORIOL
CASAS Y S.L.U.

CONSTRUCCION PATRIMONIAL
Y SERVICIOS
COSTA ORIOL J. TARANCON MULA & TARANCON
S.L.U. GESTION DE OBRAS INMUEBLES
S.L.U.

PROYECTOS Y PROYECTOS
K S.L.U. /K /K j k S.L.U.

AN %

EQUIPO DIRECTIVO

Director General
D. Joaquin Mula Andréu
- Fundador de Grupo Tarancén

Area Financiera y Desarrollo de Negocio

D. Jose Domingo Mula Tarancén

- Master en Direccidon de Empresas
Inmobiliarias y Urbanismo

EQUIPO TECNICO

Edificacion

D. Fco. José Zamora Martinez

- Arquitecto Técnico

D. Manuel Venancio Illescas Yagles
- Arquitecto Técnico

Urbanismo

D. Andrés Fco. Rico Mora

- Ingeniero de Caminos

D. Marcos Martinez Crespillo

- Ingeniero Agrénomo. Master en Urbanismo

Director Comercial
D. Evaristo Duréndez Rodriguez
- Master en Direccion Comercial

Asesoria Juridica

D. Alberto Pérez Vegara

- Abogado

D. Angel Garcia Santacruz
- Abogado

Administracion y Calidad
Trinibel Medina Oltra
- Técnico en Administracion y Finanzas



TRAYECTORIA
EMPRESARIAL

D. Joaquin Mula Andréu, empresario procedente del mundo de la construccion y de
la distribucion de cerdmicas, es el fundador de esta promotora inmobiliaria que debe
su nombre a su esposa, Dn2. Adelina Tarancon Gutiérrez.

En 1.984 D. Joaquin Mula Andréu promueve en sociedad los primeros ocho aparta-
mentos en Torrevieja (Alicante), vendiendo cada apartamento por un precio de
3.500.000 de las antiguas pesetas [ 20.000 euros).

Entre 1.986 y 1.989 se realizarian proyectos donde D. Joaquin Mula lidera en diferentes
sociedades. Se trata de proyectos inmobiliarios en la Regidén de Murcia y en la provincia
de Alicante (sureste espanol).

Pero es a partir de 1.989 cuando D. Joaquin Mula y Dn2. Adelina Tarancdn deciden
emprender en solitario este proyecto empresarial. La actividad se inicia en la localidad
alicantina-de Orihuela, aportando a la nueva empresa no sélo el capital social, sino
la experiencia empresarialiadquirida anteriormente.

En 1.995 se inaugura'lassede social de la empresa con una superficie de 500 m2de
oficinas.

En 1.999 se adjudica en concurso el primer programa de actuacién integrada como
agente urbanizador en la Comunidad Valenciana, con un nidmero maximo de 450
viviendas para construir.

En 2.006 se superan las 1.000 viviendas entregadas. Y es en este mismo ano cuando
se realiza una reestructuracion societaria en el seno de la empresa, convirtiéndose
asi en un verdadero grupo de empresas, siendo su cabecera holding JM & TARANCON
GRUPO EMPRESARIAL S.L.

La nueva sociedad, que aglutina a varias filiales en distintos negocios, nace con unos
fondos propios de 58 mill. de euros.

En la actualidad, Grupo Tarancén esta controlado 100% por la familia Mula y Tarancon.




crecimiento
economico,

, bienestar soclal
GARANTIA DE CALIDAD

Desde Noviembre de 2.006 GRUPO TARANCON
posee el certificado del Sistema de Gestion de
Calidad por SGS, entidad lider internacional
acreditada en Espana por la ENAC, segun la
norma UNE EN ISO 9001:2000.

Con dicha certificacion, Grupo Tarancoén avala
la profesionalidad que rige sus actuaciones
desde sus comienzos. Una politica de actuacion
fruto del convencimiento de basar nuestro cre-
cimiento en la excelencia productiva.
Una garantia de éxito avalada por nuestros clien-
tes, proveedores y colaboradores, basada en
una cuidadosa planificacion, donde nada se deja
a la improvisacion.

En Grupo Tarancdn, todos los procesos estan
en consonancia con los compromisos de calidad
del grupo, desde la eleccion de suelo urbanizable
hasta la entrega de llaves de una vivienda. Toda
una serie de acciones que garantizan los mas
elevados estandares de calidad.




RESPONSABILIDAD SOCIAL

Actuaciones destacadas:

Desarrollo de mas de 600 viviendas para jovenes y
colectivos con rentas bajas

Patrocinio deportivo con equipos amateurs
Viviendas especificas para colectivos de ancianos



En Grupo Tarancon somos conscientes de la importancia de actuar de manera
“socialmente responsable”. Entendemos la Responsabilidad Social Corporativa
como la integracion de las preocupaciones sociales y medioambientales en el
desarrollo de la actividad diaria de la empresay en la interaccion con los distintos
grupos de interés. Por ello, trasladamos esta actitud a todas las facetas de nuestra
organizacion: las buenas practicas empresarlales el compromiso ético, la
transparencia, el desarrollo social y el maximo respeto por el medioambiente;
un compromiso con la calidad, la innovacion y la excelencia; una apuesta por la
formacion continua y por la Prevencion de Riesgos Laborales; la creacion de
empleo y la colaboracion con colectivos desfavorecidos, la igualdad de oportuni-
dades...

Un crecimiento sostenible y sostenido donde se expresa un compromiso integral
con este modelo de gestion que reconoce como objetivo primordial la satisfaccion
de los distintos grupos de interés con los que interactuamos: empleados, clientes,
proveedores, comunidad local y sociedad en general y que esta siempre presente
en el proceso de toma de decisiones a nivel estratégico y de gestidn.

Desarrollamos una politica encaminada a potenciar un desarrollo acorde con las
exigencias de la sociedad actual, donde cada una de nuestras actuaciones estan
encaminadas al cumplimiento de un compromiso ético y moral, y cuya base se
sustenta en nuestros principales valores como son la transparencia, el compro-
miso, la seriedad y la atencion al cliente.




CAPACIDAD
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Basamos nuestra estrategia de crecimiento financiero
en la combinacion de una eficiente gestion operativa
con una politica de crecimiento corporativo centrada
en la rentabilidad y en el sentido estratégico de cada
una de nuestras operaciones.

Tanto nuestra capacidad financiera como el volumen
de suelo actual en cartera nos permiten mantener un
fondo de maniobra para un eficaz desarrollo de
productos futuros y garantizan la estabilidad econémica
del grupo.

A nivel estratégico, Grupo Tarancon tiene en cuenta
que cada proyecto debe tener un encaje adecuado a su
entorno. Por ello, realiza un analisis de la tipologia de
edificacion previo a la ejecucion de cualquier proyecto.
De este modo, desde el primer esbozo del proyecto,
se garantiza su éxito y existe la certeza de que el pro-
ducto tendra una excelente aceptacion.

Nuestra sostenibilidad en el tiempo se debe
principalmente a una adecuada gestion financiera, a
una diferenciada cartera de productos (primera y
segunda vivienda, viviendas sociales, apartamentos
tutelados para personas mayores) y a una variada
localizacién dentro del area del sureste espanol.
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nuestro mejor
valor

La satisfaccion de nuestros clientes es la base de nuestra empresa, y el principal factor que explica nuestro
éxito y desarrollo a lo largo de nuestra historia. Por ello, desde que inician nuestro primer contacto con nosotros,
hasta que finalmente les entregamos su vivienda terminada, nos preocupamos de que se sientan atendidos con
interés y profesionalidad.

Pero es realmente cuando comienzan a disfrutar de su nuevo hogar cuando mas nos preocupan. Es a partir de
ese momento, cuando la calidad de nuestra construccidn, lo acertado del diseno y el nivel de nuestras
terminaciones, acabaran por convencer a unos clientes satisfechos. Y clientes satisfechos significan siempre
nuevos clientes para nosotros.

Aunque trabajamos siempre para obtener la mejor calidad en nuestros productos, al responder a cualquier
sugerencia o queja, nuestro servicio post-venta muestra siempre un verdadero interés para resolver el problema.

Un cliente satisfecho es nuestro mejor valor, la inversidn que nos garantiza el crecimiento futuro.



grurcTARANCON

Grupo Tarancon basa su

actividad en el area del sureste
espanol, especialmente en las
provincias de Alicante y Murcia

ESPANA

Jumi
MURC

Ben




PROYECTOS:
PASADO, PRESENTE Y FUTURO

A continuacion se muestran
algunas de las obras reali-
zadas desde nuestros
inicios hasta la fecha, asi
como también los proyectos
que estan en marcha ac-
tualmente




PROYECTOS
Pasado

Edificio Siglo XXI



Residencial Duque de Tamames IV Edificio Adelina

Edificio Infanta Cristina Edificio Glorieta



Residencial Espenetas |l

Edificio Avenida del Mar

Edificio Mediterraneo



Residencial los Pinos

Residencial Desamparados

Residencial Espenetas |l



Edificio
Desamparados

Jardines de la Estacion |l Edificio Principe de Asturias



Residencial Avenida del Mar



PROYECTOS
Presente y Futuro

JardiNes e Estacion



BENIEL . .
Superficie (m?2)

Edificabilidad (m?)

N° viviendas max.
Inversion prevista (Mill. eur.)
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Edificio

Valencia

ORIHUELA g\ nerficie (m2) 900

Edificabilidad (m2) 4.500
N° viviendas max. 27
Inversion prevista (Mill. eur.) 9




residencial

Parque de las Avenidas

JUMILLA g herficie (m2) 20.000
Edificabilidad (m2) 50.000

N viviendas max. 500
Inversion prevista (Mill. eur.) 45
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Castalla Golf Resort
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Castalla Golf Resort

CASTALLA - BIAR Superficie (m2) 5.000.000
Edificabilidad (m2) 500.000
N° viviendas max. 5.000

Inversion prevista (Mill. eur.) 600
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ORIHUELA

Superficie (m?2)
Edificabilidad (m?2)

N° viviendas max.
Inversion prevista (Mill. eur.)




Apartamentos tutelados para mayores es un concepto
residencial dirigido a personas mayores independien-
tes que desean vivir en un hogar en propiedad pero
con todas las ventajas de seguridad, servicios y aten-
ciones.

Va dirigido a aquellas personas que quieren disfrutar
la vida como han hecho siempre, pero con mayores
comodidades como: lavanderia, servicio de limpieza,
enfermeria,...

@



MIRADA PROSPECTIVA

Grupo Tarancdn basa su gestion operativa en una politica de crecimiento centrada
en la rentabilidad y en el sentido estratégico de las operaciones. Se trata de una
estrategia dilatada en el tiempo y que contempla las variables cambiantes adherentes
al futuro. Miramos mas alla de lo predecible, buscando nuevos caminos que sean
capaces de afrontar las adversidades del futuro.

LA DIVERSIFICACION DE LA LINEA DE PRODUCTOS

En un mercado tan cambiante como lo es la promocion inmobiliaria, la
diversificacion de la linea de productos ofertados supone una ventaja a nivel
de continuidad y estabilidad, ya que los distintos productos no competiran
entre ellos, sus publicos objetivo potenciales seran diferentes y no existira
posibilidad de “canibalizacion” entre los productos de distintas lineas de
nuestra cartera.

GESTION DE SUELO

Grupo Tarancon posee actualmente en cartera una superficie de 5.150.000
m2, lo que supone un total de 6.000 viviendas a desarrollar en los préximos
anos. El valor de la cifra de negocio de esta cartera alcanza la suma de 1.000
millones de euros. En Grupo Tarancdn seguiremos apostando por invertir en
ubicaciones que garanticen el éxito futuro y la tranquilidad de una buena
inversion.

SITUACION FINANCIERA
Grupo Tarancon goza de un fondo de maniobra que le permite financiar sus
proyectos, asi como ofrecer la mejor calidad en todas sus construcciones.

En Grupo Tarancén escuchamos a nuestros grupos de interés, buscando
senales significativas que nos permitan establecer planes de futuro, y convir-
tiendo estas senales en oportunidades de negocio futuro, considerando factores
como rentabilidad, desarrollo social y equilibrio medioambiental como esen-
ciales en este proceso de evolucion.



grurcTARANCON

www.grupotarancon.com
T. 0034 902 103 105
Alicante - Spain



